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Résumeé

La vente et la consommation d’aliments sur la voie publique connait un essor dans la plupart des villes
africaines. Une étude réalisée dans la ville de Bobo-Dioulasso en 2003 a analysé les facteurs de viabi-
lité du secteur de Ualimentation de rue dans la perspective du renforcement de sa contribution au
développement économique de la ville. Au total 622 sites de ventes répartis dans les trois zones
géographiques d’intensité commerciales respectivement faible, moyenne et élevée ont €té visités.
Dans chaque site, | prestataire (vendeur et/ou préparateur) et 3 clients ont été interviewés. Les femmes
représentent 74,6% des prestataires du secteur de I'alimentation de rue et les hommes 72 % des clients.
L affluence des clients était plus importante de 10 heures 2 12 heures, au cours de la derni¢re semaine
de chague mois ¢t au cours des 5 premiers mois de 'année. C’est essentiellement le colt des denrées
utilisées (matériaux de base, sucre, lait, ardmes, ingrédients ...) qui influengait les prix de
vente des aliments. L'investissement direct annuel pour les 622 prestataires interrogés a été estimé a
1,021 milliard de francs CFA, avec un cumul annuel des recettes d’environ 1,535 milliard de francs CFA
et un bénéfice net de 514 millions de [rancs CFA. Ce secteur est viable compte tenue de son utilité sociale,
de sa capacité 2 s”accommoder & I'évolution des habitudes des clients et enfin i cause des conditions de ges-
tion techniques et financiéres qui permettent de pérenniser son financement. Pour accroitre ses performances,
les autorités de la ville devraient prendre conscience des enjeux, planifier l'infrastructure urbaine & long
terme en prenant en compte les besoins du secteur et enfin en assurer une gestion efficace.

Mots-clés : Alimentation de rue, utilité sociale, viabilité financitre, incidences environnementales et

ceologiques.

Social and economic aspects of the street food in Bobo-Dioulasso,
Burkina Faso |

Abstract

Street stalls are a convenient, inexpensive and major source of food for the public in most of African
towns. In 2003, a study has been implemented in Bobo-Dioulasso to assess the sustainability of the strect
food sector and its financial impact. Through structured questionnaires and observation guide, data
has been collected from 622 selling sites and 1863 consumers. Women represented 74.6% of vendors
and men 72% of consumers. Street food sites are crowded in the morning, during the last week of the
month and from January to May. The price of dishes is influenced by the cost of raw materials rather
than the energy cost. The activity provides income for people who would otherwise be unemployed,
since entering the street food business only requires a few money and technogy. Notwithstanding the
small size of the units of operation, these microenterprises are extremely successful at capital genera-
tion. Bobo-Dioulasso street food trade would involve per year some 1,021 billions of CFA francs.

To promote a sustainable development of the street food sector in the city, authorities must undertake
cfforts, involving actors at the ground level and using sound management systems.

Keywords: Street food, social usefullness financial sustainability, impacts on environnement.
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Introduction

Avec I'urbanisation galopante, I"Afrique se trouve confrontée a un profond boule-
versement des modes de vie, des activités professionnelles, des relations familiales
et sociales, qui cristallisent le probléme de la sécurité alimentaire dans les ménages
(BARRO et al., 2002). Pour répondre au besoin de sécurité alimentaire, les agents
¢conomiques adoptent plusieurs stratégies au nombre desquelles la diversification
des sources de revenu (AG BENDECH et al., 2000). Nous assistons alors. dans la
plupart des villes africaines, a I’essor de la vente et de Ia consommation d’aliments
sur la voie publique, diversement appelé : « secteur informel de I alimentation », « ICS-
lauration populaire » ou « alimentation de rue ».

[”alimentation de rue est aujourd’hui définie par I'Organisation des Nations Unies
pour I’Alimentation et I’ Agriculture (FAQ) comme « la vente d’aliments et de
boissons préts i la consommation dans les rues ou endroits similaires par des
vendeurs fixes ou marchands ambulants » (DELISLE er al., 1991). Elle est pour-
voyeuse d’emplois et contribue ainsi i la résorption du chémage d’une certaine
catégoric de la population urbaine. Malgré 'énorme activité ¢conomique engendrée
parla vente d'aliments sur la voie publique et malgré son role de réponse aux besoins
alimentaires, socio-économiques et culturels de la communauté, ce seeteur n'est pas
reconnu comme tel dans de nombreux pays et est encore traité comme un « commerce
parall¢le ». L'absence de surveillance officielle de la vente des aliments préparés
sur la voie publique entraine toutes sortes de problémes socio-économiques. Des mau-
vaises techniques de préparation, d'emballage, de conservation et de vente des ali-
ments dans un environnement précaire (manque d'eau potable, proximité de voies
d'évacuation des caux usées, des égouts ct tas d'ordures, chaleur ou ensoleillement
excessils) sont également 2 l'origine de contaminations microbiologiques (MOSUPYE
et al., 2000 ; MENSAH ez al., 2000). 1.’ alimentation de rue est florissante dans la ville
de Bobo-Dioulasso.

La présente ¢tude analyse les aspects socio-économiques de ce secteur d’activité,
dans le but de comprendre les dynamiques internes ainsi que les facteurs de renfor-
cement de sa contribution au développement économique de cette ville. Elle s’inté-
resse plus précisément a I'utilité sociale du secteur, A la satisfaction induite chez les
bénéficiaires, & sa viabilité financiére et aux incidences sur I’environnement.

Matériels et méthodes

Il s’agit d’une étude transversale, A visé descriptive s’intéressant aux caractéristiques
sociodémographiques, aux perceptions et aux pratiques des prestataires et des consom-
mateurs des aliments de rue dans la commune de Bobo-Dioulasso qui compte 25 sec-
teurs géographiques. Elle a eu lieu du 21 mai au 18 juin 2005. Le choix des sites pour
la collecte des données a été réalisé 2 I’aide d’une carte validée par I'Institut
Géographique du Burkina (IGB). Le choix a été fait en deux étapes :

La délimitation de zones en fonction de Iintensité de Pactivité économique
Sur la carte validé, I"aire de la commune (sans les faubourgs) a été subdivisée en 3 zones :
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a) la « zone centrale » d’intenses activités économiques regroupant sept secteurs (1, 3,
4.5,8.9 et 16) et couvrant environ 30 % de la commune, b) la « zone périphérique »
de moindre activités économiques, composée des secteurs 2, 10, 11, 12, 13, 14, 15, 17,
20. 21, 22 et 25, tous éloignés du centre de la ville et couvrant 65 % de la commune
et ¢) la zone industriclle enticrement logée dans le secteur 19 qui couvre 5 % de la
commune. Les secteurs 7 et 18 (occupés par le camp militaire), et 24 (en cours de
lotissement) ont été exclus pour des problémes d’accessibilité a la période de I'étude.

Le choix des sites de collecte des informations
A la suite de la délimitation des zones, un sondage a 2 degrés a permis d’identifier
les sites a visiter.
— La délimitation et la répartition des aires d’enquéte sur la carte
Une aire d’enquéte couvrait environ 1 hectare (soit une surface carrée de 100 m de
coté). Les 3 zones en comptaient 400 réparties entre la zone centrale (120), la zone
industrielle (20) et la zone périphérique (260). En fonction des délais et des ressources
financiéres mis it la disposition de I’étude, I’enquéte pouvait se dérouler dans un quart
du nombre total d’aires d’enquétes, soit 100 aires. On a estimé qu’environ la moitié
de la population de la zone périphérique séjournait pour diverses raisons dans les
zones centrale ou industrielle (donc dans les aires d’enquéte), favorisant I'implanta-
tion de site de vente d’aliments. Ce paramétre a justifié, pour la répartition du nombre
d’aires d’enquéte 2 visiter, I’introduction en plus de la proportion de surface occupée
par la zone, d’un second facteur de pondération de 1,5 pour les zones centrale et indus-
triclle et de son inverse 1/1,5 soit 0,7 pour la zone périphérique dans. Les 100 aires
d’enquéte ont été alors réparties entre les 3 zones précédemment délimitées, selon
la formule suivante :

N=A*P2K

N : nombre d’aires & enquéter dans la zone ;

A : nombre total d’aires & enquéier ;

P : proportion de surface de commune occupée par la zone ;

K : facteur multiplicateur ou de pondération).
Ainsi, les aires d’enquétes ont été reparties de la maniére suivante : i) 45 pour la zone
centrale (100 * 30% * 1,5), ii) 8 pour la zone industrielle (100 * 5% * 1,5) et i11) 46
pour la zone périphérique (100 * 65% * 0,7). Ce qui donne un total de 99 aires
d’enguéte. Une aire supplémentaire a é16 ajoutée a la zone industrielle pour avoir
un total de 100.

—1.identification sur la carte des aires concernées par I’étude

Dans chaque zone, les aires d’enquétes ont été délimitées par des cercles. Chaque
cercle a é1é numéroté et ceux tirés de maniére aléatoire ont constitués les aires rete-
nues pour I’étude. Sur la carte, des repéres physiques de reconnaissance des lieux ont
¢té identifiés pour faciliter la phase pratique.

~1.identification des postes de vente pour la collecte des informations

I.e nombre minimum de postes 2 inclure dans I’étude a été estim¢ a 10, en tenant
compte des délais et ressources impartis pour I’étude. Pour leur identification
les enquéteurs (2 par aire d’enquéte) se positionnaient au centre de I’aire d’enquéte
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(préalablement défini sur la carte), choisissaient A [’aide d’une bouteille' la direc-
tion de leur déplacement de poste en poste de vente. Si au bout, ils n’avaient pas
obtenu le nombre de postes (10 par aire d’enquéte), les enquéteurs, toujours a I’aide
d’une bouteille, déterminaient la nouvelle direction du déplacement a I'intérieur de I’ aire.
Le méme procédé continuait jusqu’a ce que le nombre de poste a visiter soit atteint.

Dans chaque poste visité. 1 prestataire €tait retenu [le (la) plus ancien (ne) siils (elles)
¢taient au moins 2]. Pour chaque prestataire inclus dans I'étude, trois consommateurs
consentants étaient retenus pour participer a I’enquéte.

Les techniques de collecte des informations

Dans chaque site’ visité les enquétés (prestataires et consommateurs) ont été indi-
viduellement interviewés. En outre, un entretien de groupe a été réalisé avec une asso-
ciation de vendcuses des aliments de rue au niveau de la zone industriclle et 3 autres
entretiens de groupe ont concerné des consommateurs (1 au niveau de la zone cen-
trale, 1 au niveau de la zone industrielle et 1 au niveau de la zone périphérique). Les
groupes de consommateurs €étaient mixtes, sans tenir compte de I'age, du statut matri-
monial et du statut socio-économique. Ces variables n’ont pas été jugées détermi-
nantes pour modifier la dynamique d’entretien de groupe.

L.es thémes des entretiens de groupes ont €€ : a) les motivations conduisant a la
consommation des aliments de rue, b) les avantages et les inconvénients y afférents
et ¢) les éléments de satisfaction.

L.es outils de collecte des informations

La collecte des informations s’est faite a I’aide de questionnaires individuels semi
structuré (1 pour les vendeurs et 1 pour les consommateurs) et d’un guide d’entretien
en groupe. Les outils ont €t€ mis au point et pré testés au niveau de 5 sites de la ville
de Banfora situé a 80 km de Bobo-Dioulasso. Les enquéteurs ont été formés pen-
dant 3 jours a "utilisation des outils.

La collecte et le traitement des informations

Les 12 enquéteurs ont été repartis dans les 3 zones et avant de débuter Ientretien,
ils s’assuraient que I'intéressé (e) n’avait pas déja été interrogée dans une autre aire
d’enquéle.

Aprés avoir expliqué I’objet de I’étude, les enquéteurs, proposait un lieu pour
I’administration du questionnaire. La participation étant libre, les personnes intéres-
“sées donnaient leur consentement verbale avant que I’enquéte ne commence. A la fin
de Ientretien, il était proposé au premier enquété de chaque aire d’enquéte, de
participer 4 un entretien de groupe. Si ce dernier refusait, la proposition ¢tait faite
au suivant jusqu’a I’obtention d’un accord de participation. Ceux qui acceptaient de
prendre part communiquaient leurs coordonnées téléphoniques pour étre informé
du jour, de I’heure et du lieu. Le traitement des données a été réalis¢é manuellement
cta I’aide du logiciel EXCEL. Les statistiques descriptives usuelles ont été produites
ct les informations qualitatives analysées par théme.

! Un enquéteur faisail faire 3 la bouteille au moins 2 rotations au sol. Une fois immobilisée, I'ouverture de la
bouteille indiquait la direction i suivre pour identifier les sites i la suite.
* Un site représente un regroupement de postes de vente des aliments. Il s’étend sur 5 4 10 métres de rayon.
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Résultats

Sur I'ensemble des prestataires rencontrés, 94 % (808/860) y exercaient leurs acti-
vités toute la journée. Le 6 % (52/860) qui composent le second groupe vendait les
aliments les matinées ou les soirées. Au total 2462 clients ont 1€ interviewés.

Les heures de fonctionnement et la fréquentation des sites

Les points de vente focntionnaient selon les cas entre 5 heures et 23 heures. L affluence
des clients variait au cours de la journée, du mois et de I’année. Ainsi, elle était plus
élevée de 10 2 12 heures selon 64 % (550/860) des opérateurs enquélés, au cours de
la dernicre semaine du mois pour 84 % (722/860) d’entre eux et, au cours des 5 pre-
miers mois de I'année pour 74 % (636/860) des enquétés. La fréquentation des sites
baissait ¢n milieu du mois et de juin a octobre, période d’activités agricoles et de
vacances scolaires.

Les caractéristiques sociodémographiques des prestataires rencontrés dans les
sites de vente (tableau I)
Les femmes représentaient 74,6 % (641/860) des prestataires. Les prestataires avaient
une moyenne d’ige de 32,5 ans (£10 ans), 45,5 % (391/860) étaient analphabétes,
12.9 % (111/860) alphabétisés dans les langues locales et 10,9 (94/860) ont fait I'école
coranique. Parmi ceux qui ont déclaré avoir suivi I'école moderne, 40 % n’avaient
pas dépassé le niveau du primaire. Prés de 66 % (571/860) des prestataires enquétés
- affirmaient étre mariés contre 23 % (194/860) de célibataires. Dans prés de 88 %
(759/860) des cas le personnel entretenait un lien de parenté avec le responsable de
I’activité. Les enfants mineurs travaillant au coté des adultes avaient trés souvent
un lien de parenté avec le responsable de I"activité.

Tableau I. Répartition des prestataires et des consommateurs sclon le niveau
d’instruction et la situation matrimoniale

Prestataires Consommatcurs
N % N %
Niveau d'instruction
Primaire 225 26,20 642 26,10
Secondaire 136 15,80 17 0,70
Supérieur 3 0,30 197 10,80
[cole coranique 94 10,90 684 27,80
Non alphabétis¢é 391 45,50 820 33,30
Alphabétis¢ en langue locale 11 12,9 74 1,30
Total 860 100 2462 100
Situation matrimoniale
Marié 571 66,44 820 33,30
Célibataire 194 22,58 1524 61,90
- Veul/Veuve 41 4,74 62 2,50
Divorcé 21 313 28 1,15
Concubin 27 3,13 28 1,15
Total 860 100 2462 100
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Les caractéristiques de la clientéle (tablean I)

Les hommes représentent 72 % (1772/2462) des clients interrogé€s qui ont une moyenne
d’dge de 27 ans (+9 ans). Les analphabétes représentaient 33 % (820/2462), 1,3 %
(74/2462) des alphabétisés en langues locales et 27.8 % (684/2462) ont fait I'école
coranique. Parmi ceux qui ont déclaré avoir suivi I’école moderne, 75 % n’avaient
pas dépassé le niveau du primaire. Prés de 62 % (1524/2462) d’entre eux affirmaient
Ctre célibataires contre 33 % (820/2462) de mariés. Parmi les clients rencontrés,
28.8 % (709/2462) étaient des commergants, 16,80 % (414/2462) des ouvriers contrac-
tuels, 10,5 % (258/2462) des éleves et 35,7 % (879/2462) des personnes sans emploi
stable. Le dernier groupe était composé d’apprentis de métier, de démarcheurs au
niveau des gares routiéres et d’aide-vendeurs dans les boutiques.

Les lacteurs influencant les prix des aliments vendus

Pour 91.7 % (788/860) des prestataires interrogés, ¢ était plus le coiit des denrées uti-
lisées (sucre, lait, cube magies, ingrédients ...) qui influencait les prix de vente des
aliments, que celui de I'énergie utilisée (bois, gaz et charbon).

L’état des dépenses et des revenus eénérés (tableau 1)

Environ 56% des prestataires (482/860) ont affirmé investir entre 2 600 FC FA/jour et

10000 FCFA/jour et 22 % (189/860) plus de 100 00FCFA/jour pour préparer leurs mets.

Ies dépenses totales journaliéres pour la préparation des repas variaient entre 2 000 FCEA

et 85 000 FCFA avec une médiane individuelle de 5 000 FCFA/jour. L'investissement

direct annuel pour ce secteur d’activité a été estimé & 1 021 350 000 FCFA.

Les receties journaliéres de chaque prestataire variaient en fonction de la période de

I"année, allant de 75 FCFA 4 275 000 FCFA avec une médiane de 7500 FCFA en

période d’intense activité et 6250 FCFA en période de faible activité. Pour I’ensemble

des prestataires le cumul annuel des recettes a été estimé A 1 535 562 500 FCFEA. déga-

gcant ainsi un bénéfice net d’environ 514 212 500 FCFA.

Tableau I1. Etat estimatif des dépenses et recettes quotidiennes de 'ensemble des
622 prestataires enquétés

Variables Dépense quotidienne Recette quotidienne (FCFA)
(FCFA) Activité intense Activité faible
Statistiques (Janvier-Mai) (Juin-Octobre)
Etendu 2000 - 85 000 150 - 275 000 75 - 200000
Moyenne 7454 10 876 0435
Ecart type 9 381,60 16 260,20 13 542,60
Médiane 5000 7 500 6250

Lutilisation en priorité des revenus générés. Environ 49 % (421/860) des prestataires
ont affirmé utiliser les revenus nets générés pour des dépenses familiales en prio-
rité, 32 % (199/622) ont réinvesti dans différents domaines (initiation de nouvelles
activités commerciales, construction de maisons d’habitation, élevage...) et 19 %
(163/860) ont épargné (achat d’or et compte d’épargne). Sculement 28 % (241/360)
des prestataires enquétés ont affirmé payer régulierement leurs taxes aux services
de la municipalité contre 65 % (559/860) qui ont avoué ne I’avoir jamais fait.
Les autres (9.3%) n’ont pas donné de réponse.
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Discussion

La viabilité du secteur de ’alimentation de rue a Bobo-Dioulasso
Elle est analysée selon 4 critéres : Iutilité sociale du secteur, la satisfaction induite,
la viabilité financiére et les répercussions des activités sur I’environnement.

~ Utilité sociale du secteur

Ille se définit comme sa contribution i la vie et a I'épanouissement d’individus ou
de groupes d’individus. Le premier angle d’analyse se rapporte 4 I'intégration des
comportements des acteurs du secteur dans les habitudes de la société dans laquelle
ils vivent. On remarque que les femmes occupent trois quart des points de vente et
I’unité de prestation reste familiale avec la contribution des parents (fréres, sceurs....).
Dans la chaine « production - transformation - consommation », la phase de la
transformation incombe & la femme dans le systéme organisationnel de la majorité
des sociétés traditionnelles (BARRO er al., 2002 ; HERNANDEZ et al., 1996), et
la compétence culinaire, technique nécessaire pour exercer est acquise des I'enfance
au sein de la famille. Pour de nombreuses femmes ayant un faible niveau d'instruc-
tion ¢t une trés faible capacité d'investissement financier, cette activité représente
un moyen d'accés A un revenu compatible avec leur responsabilité de mere et de pour-
voycuse de nourriture 2 leurs enfants (MOUGEOT, 1993 ; PICK er al., 2002). Le
sccond angle concerne d'une part le cadre institutionnel déterminé par I'Etat ou la
Mairic et d'autre part celui crée par les acteurs eux-mémes. L'Etat du Burkina Faso
considére ce secteur comme informel. cependant des textes légaux et des cahiers de
charges cohérentes devraient étre proposés. S'ils existent, leur mise a jour régulicre
est indispensable pour les adapter aux évolutions internes d’un milicu possédant de
nombreuses imbrications sociologiques et culturelles. I environnement juridique et
statutaire devrait conduire au renforcement du secteur de 1'alimentation de rue en
régulant la qualité des prestations, la prévention des risques pour les prestataires et
les clients, les imp6ts... Les prestataires sont peu organisés & Bobo-Dioulasso pour
faire face aux permis généreusement accordés, aux tolérances administratives et a
I"affairisme dans les structures de soutien et de controle. Ils devraient trouver les voies
¢t moyens pour mettre en place une discipline interne indispensable a la survie du
secteur. 1 faudra la naissance de mouvements contestataires et la formation de groupes
de pression dans la société civile pour qu'émerge une nouvelle dynamique juridique pour
réguler le secteur de I'alimentation de rue.

— Satisfaction induite

Elle se définit comme la capacité du secteur a répondre aux attentes des consomma-
teurs des aliments de rue. Le client type est ’homme célibataire d’dge compris
entre 18 et 36 ans exergant une activité lucrative dans le secteur formel ou informel.
I alimentation de rue se pose comme une alternative pour lui qui n’a pas la possibi-
lité de préparer & domicile, méme si cependant on constate qu’un tiers des consom-
mateurs rencontrés sont mariés. D autres facteurs tels que I'éloignement entre le lieu
du travail et le domicile ou la disposition d’un des conjoints a préparer des aliments
3 domicile concourent au choix des aliments de rue comme alternative. On retrouve
plusicurs spécialités culinaires spécifiques a des groupes sociaux et culturels connus
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dans les sites de ventes. Ainsi, les habitudes alimentaires et les préférences gustatives
individuelles évoluent du fait de la riche variété des plats financiérement acces-
sibles qui y sont proposés (COHEN, 1988). L’alimentation de rue accompagne et
joue un réle actif dans I'évolution des styles alimentaires urbains (BRICAS, 1993).
Au sein de I'unité familiale 'acces au plat est régi par des régles témoignant de la
place de chacun, homme, femme, adulte. enfant, invité. Apprendre 2 manger est un
processus de socialisation qui se construit au sein de ['unité familiale et sous
I'influence du groupe des pairs dans un environnement physique et socioculturel
spécifique. L'apprentissage de ces régles et de ces codes débute dés la petite enfance,
qui resteront ancrés dans les comportements i I'dge adulte (CHIVA et al., 1988 -
RAYNAUT, 1992). L'alimentation de rue devient un moyen individuel, favorisé par
Fanonymat de la ville, d'échapper a ce qui est parfois vécu comme la contrainte fami-
liale (BRICAS. 1993). in effet. le nombre important de convives a domicile associé
aun revenu familial modeste, interdit parfois 2 I'individu de satisfaire ses désirs ali-
mentaires : comment offrir i tous la brochette de viande que 1'on déguste dans la rue ?
Ialimentation de rue contribue ainsi 2 la fragilisation des liens familiaux en exa-
cerbant I'intérét individuel sur celui du groupe (RAYNAUT, 1992). La faiblesse
des liens familiaux de plus en plus croissante dans les villes pourrait i son tour concourir
au développement de ce secteur qui constitue le lieu de convergence de la disponi-
bilité alimentaire, des revenus et des gofits individuels.

— Viabilité économique

Elle se définit comme la capacité d’un systéme 2 assurer son autofinancement dans
une perspective d’augmentation constante des revenus. Elle est fortement influencée
par les conditions techniques, humaines et financiéres dans lesquelles se déroulent
les activités du secteur. Horaires de fonctionnement : La grande majorité des opéra-
teurs de l'alimentation de rue exerce leur activité tout au long de la journée. Ils sont
cependant plus nombreux au cours de la matinée car les clients préférent manger le
matin avant d'affronter les durs labeurs du reste de la journée. Le nombre élevé de
prestataires exercant le matin est également dii & la présence des vendeurs de café et
de bouillies qui s'ajoutent aux vendeurs des autres types d'aliments. Le méme scé-
nario se reproduit le soir mais avec un accroissement des vendeurs de viande, de
poisson et autres grillades. Ce secteur s’adapte aux habitudes des clients et les fidé-
lise, atténuant ainsi les risques de méventes. Les ressources humaines dans le sec-
teur = Plus de trois quarts des prestataires (79,4 %) n’ont pas d’employés perma-
nents ct les ressources humaines sont trés souvent des membres de la famille du
proprié¢taire. Ces travailleurs n’ont ni contrat clair, ni salaire précis et aucune cou-
verture sociale. Leur travail peut prendre fin & tout moment (faillite, conflits) sans
aucune forme de procédure. Dans ces conditions, les charges récurrentes et les cofits
de fonctionnement peuvent ainsi étre contenus en fonction de la santé financiére du
moment. contribuant au maintien et/ou a I’accroissement des bénéfices nets. Cependant
la précarité des emplois contribue a Iinstabilité du personnel et des compétences,
compromettant alors la progression des performances techniques dans ce milieu.
Receties et investissements @ Le prix des unités de vente est fonction du coit direct
des denrces utilisées pour la préparation. Dans ce secteur 1'équipement est rudi-
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mentaire et n"induit pas d’importants coiits d’entretien et d’amortissement. Les recettes
netles générées servent surtout aux dépenses courantes du foyer, laissant peu de place
aux spéeulations ou aux investissements lourds sources de pressions sur le capital
de base. La croissance et la productivité du secteur sont réduites par la faiblesse des
réinvestissements et celle des technologies utilisées, mais les risques d’erreurs liées
A la planification sur le moyen et long terme sont limitées.

— Répercussions des activités sur I’environnement

I occupation des sites par les prestataires pour la vente d’aliments de rue était anar-
chique pour prés de la moitié d’entre eux (pas d’autorisation consignée, ni de cahier
de charge...). Cela concerne par exemple les prestataires sur les places publiques et
les abords immédiats des voies. Celte occupation inappropriée des lieux pose évi-
demment un probléme de qualité de vie pour les habitants de Bobo-Dioulasso et
constitue une contrainte i toute politique rationnelle d’aménagement urbain. Pour des
raisons de fidélisation des clients, ces opérateurs deviennent réfractaires a toute ten-
tative de réaménagement (AG BENDECH er al., 1996). En plus, cette installation
anarchique pose un véritable probléme de sécurité routiére eu ¢gard a I’'encombre-
ment de la chaussée que certains prestataires occupent en partie. Elle est difficilement
compatible avee un schéma d’aménagement qui respecte le minimum de régles pré-
servant la qualité de I'environnement. Les sachets en matiére plastique largement uti-
lisés pour emballer les aliments et la gestion médiocre des ordures générées pol-
luent I'environnement, la chaine alimentaire et peuvent modifier dangereusement
I"¢équilibre de tout I’écosysteme (ABDUSSALAM et al., 1993).

La contribution du secteur a 'économie de la ville

C'est I'urbanisation elle-méme qui a fait naitre ce commerce et entrainé ensuite son
essor, en introduisant dans la culture africaine de nouveaux modes de vie et d'em-
plois. qui ont 2énéré A leur tour de nouveaux modes d'alimentation (REIT et al., 2003).
[ alimentation de rue 2 Bobo-Dioulasso mobilise des ressources financiéres impor-
tantes (plus d’un milliard de franc CFA par an) et implique de nombreux parte-
naires tels que le secteur des fruits et Iégumes, celui du commerce de la viande (volaille
et gros bétail), et celui de la boisson. Avec les occupations diverses que propose ce
secteur, les acteurs peuvent se procurer des revenus propres, méme minimes, appor-
tant une solution au contexte de crise économique généralisée qui caractérise notre
¢poque. On peut affirmer qu’il est une composante principale de I'économie urbaine,
et que les acteurs contribuent 2 forger 2 la ville de Bobo-Dioulasso son identité et
son développement. Pour accroitre les performances de ce secteur, les autorités com-
munales doivent faciliter sa structuration ¢t sa promotion.

Conclusion

I'alimentation de rue dans la ville de Bobo-Dioulasso joue un rdle socio-économique
important du fait qu'elle fournit des possibilités d'emploi, en particulier aux femmes.
EElle permet en outre de nourrir les consommateurs et de satisfaire leurs besoins
alimentaires a des prix abordables pour les groupes a revenus faibles et moyens.
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Ce secteur est viable car a) son utilité sociale est incontestable, b) il répond aux attentes
des consommateurs et s’accommode i I'évolution de leurs habitudes et ¢) les condi-
tions techniques, humaines et financicres de son fonctionnement permettent d’assurer
son autofinancement dans une perspective d’augmentation constante des revenus.
Cependant I'impact négatif des activités sur I’environnement et les équilibres éco-
logiques pourrait réduire sa contribution au bien étre du citadin. Les autorités
communales devraient prendre conscience des enjeux, de planifier l'infrastructure
urbaine en tenant compte des besoins du secteur et d’en assurer une gestion effi-
cace. Les actions a entreprendre & ces fins doivent &tre non pas seulement vues en
termes d'économie monétaire. mais aussi A travers des projets appropriés et des mesures
de soutien efficaces.
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